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Work Sheet
6 Kesalahan yang sering dilakukan Pengusaha
1. Tidak bisa membedakan antara Produk  dan Bisnis, Apakah anda tahu perbedaan antara Produk yang diinginkan Konsumen target market anda. Siapa sebetulnya Segmentasi bisnis yang ingin anda Sasar? Sudahkah anda terbebas dari pemaksaan produk sesuai selera keinginan pribadi?








2. Speed Vs Strong, Kita addicted dengan Speed, banyak pebisnis yang berharap bisninya cepat bertumbuh. Cepat dan Kuat berbeda. Hakekatnya orang berbisnis cepat maka harus sabar Jika personal tidak bisa  menyesuaikan diri dengan pertumbuhan bisnis, maka ujungnya. bisnis akan jatuh juga. Ketidak sabaran dalam berbisnis berujung celaka. Ibarat kita melaju berkendara harus melihat rambu-rambu.Coba tuliskan apakah anda sudah melakukan konsep Big Think, Start Small, Grow Fast?










3. Technical Success
Berapa banyak pengusaha hebat mengandalkan  tekhnikal success tetapi tidak kemana-mana. Jika hanya pandai tetapi tidak tahu skill yang dibutuhkan dalam bisnis akan menuai kegagalan juga. Yang dibutuhkan adalah kecerdasan berbisnis, bukan hanya tekhnikal sukses. Kompetensi , Knowledge dan Skill dibutuhkan dalam setiap langkah bisnis. Apakah anda sudah memahami Skill, Knowledge dan kompetensi Bisnis Anda? Tuliskan sesuai yang ada pada diri Anda…









4. Irrational exuberant, semangat meledak ledak tidak hitung resiko sama sekali. Over Excited.    Kita memutuskan secara irrational bukan intelectuaal. Bussiness is intellectual sport. Resiko besar butuh  high cost, high profit  low risk yang ideal. Ide bagus belum tentu profit di pasar. Can You make it happen?Dapatkah kamu membuat angka angka itu terjadi? Apakah anda bukan bagian dari type ini? Tuliskan style bisnis Anda sekarang…











5. Lack Of second Idea, Banyak perusahaan dulunya hebat mati. Kita tidak menyesuaikan dengan pasar. Pasar berubah, potensi berubah, tuntutan teknologi berubah.  Pengusaha end gate, harus selalu mengurusi bisnis. Hal kritikal dan esensial harus ditangani sendiri. Hal hal yang hanya harus anda yang lakukan. Keterlambatan merespon perubahan akan membunuh bisnis , bagaimana dengan bisnis Anda hari ini?










 
6. Run out of cash. Profit is Promise Cash is settlement. Bisnis investasi di asset menghasilkan sales. Sales mendatangkan profit berubah cash, Operational Cashflow. Apakah Anda telah memiliki keahlian dan kemampuan membaca Finance Report?  Tanpanya Bisnis kita tidak akan dapat diterbangkan. Profit is  very Important But OCF is Everithing. Tuliskan pengalaman dan kesulitan Anda mengatur CashFlow…









Konsep Melunasi Hutang 
Konsep menyelesaikan hutang tercepat  dapat dilakukan pada kondisi normal, artinya secara liquid anda dapat membayar angsuran. Saldo hutang Interest,  pertahun, periode(brp kali cicil) 

Konsep Snow Balling: menaikkan budget untuk membayar angsuran, lakukan bayar lebih dari jumlah angsuran yang harus anda bayar untuk mempercepat penyelesaian hutang. Tambahkan 10-20% untuk angsuran. Tidak hanya uang yang digunakan untuk melunasi hutang tapi kepemimpinan diri. Apa yang kita bela, hari ini , hari esok atau hari akhir. Orang yang tidak membangun kekayaan hari ini  maka dia membangun kemiskinan hari nanti.

Menutup hutang jangka pendek dengan menambahkan budget Angsuran 10-20% untuk menutup pokok (reverse game).

Konsepnya setiap hutang yang lunas, sisa budget harus dibayarkan ke hutang berikutnya sehingga akan mempercepat proses pelunasan. Life is Game tetapi kalau tidak tahu ilmunya kita yang akan dipermainkan perbankan, Perusahaan pembiayaan .Perhatikan : Clarity is Power.

Tuliskan berapa jumlah hutang anda sekarang, sebaiknya per item sesuai jenis . Terus tambahkan 10%-20% sesuai kemampuan keuangan anda. Maka dapatkan percepatan pelunasan hutang dan periode waktu pembayarannya.






Bagaimana cara mengatur duit saat berhutang?
Berapapun income dan darimanapun harus ada 4 pos yang harus dibagi :
Orang Kaya/Miskin tidak ditentukan berapa penghasilannya tapi bagaimana cara bermainnya
Keungan Pribadi dibagi menjadi 4 pos
1. Giving 10%
2. Saving 10% Financial Freedom Account hanya untuk Investasi bukan untuk yang lain
3. Family tergantung berapa pendapatan kita
4. Necessity, kebutuhan Jangka pendek , Jangka Panjang
Simulasikan pendapatan anda sekarang ,bagi menjadi 4 pos sesuai konsep diatas.





Kita bagi 4 saat susah/senang harus dengan konsep ini,  Saving adalah Tanggung jawab kita hari ini. Giving, Tanggung jawab hari esok.ia adalah  The mother of contribution.


Capital/Modal
Setiap membicarakan Bisnis tidak pernah dapat lepas dari topic darimana bisnis dibiayai. Kebanyakan orang berhenti memulai bisnis karena terbentur problem Permodalan.
Sejatinya Modal dibagi dua jenis: 
1. Debt Deal, Bank konvensional.
2. Equity Deal, modal gak pakai bunga bank syariah, bagi hasil dan bagi resiko. Investor ada disini. Uang sangat banyak beredar di Masyarakat. Menggunakan dana penyertaan dari mitra berbentuk saham.

Sumber dana  Equity Deal –Non Bank :
4 F  + 1 P.

1. Founder, kita sendiri dan orang-orang disekitar
2. Family
3. Friend
4. Fools, Investor  suka karena cerita kita.
5. Investor Pro. Mereka group ingin berinvestasi tapi duit tidak hilang. Perlu tahu konsep berpikirnya : Kemungkinan bisnis lebih tinggi.  
Sekarang tuliskan peluang Anda mendapatkan modal, sesuaikan kondisi actual Anda!
.




Buatlah konsep Business Plan yang menarik sehingga Investor Pro mau mempertgimbangkan untuk berinvestasi
Yang mesti diingat jangan tawarkan bunga atau keuntungan tetap didalamnya untuk family, friend dan fool ini karena dapat jatuh sebagai riba. Tawarkanlah kerjasama bagi hasil.  Coba anda bisa melihat contoh-contoh  perjanjian kerjasama yang islami di buku-buku yang sudah beredar di pasaran

Profesional –Investor Pro, tidak mudah mendapatkan dana dari sini, karena mereka selalu pesimis dan hati-hati. Makanya banyak juga di antara kita tidak terlalu menyukai dan mengusahakan dana dari mereka.
Itulah yang menarik. Entrepreneur selalu optimis dan investor selalu pesimis /curiosity cari lubang  hal apa yang tidak diinginkan terjadi.
Sebenarnya apa sih yang membuat terasa sulit mendapatkan dana dari si Pro? pasti mereka memiliki banyak sekali alasan.Di antaranya adalah:
 
Memastikan bahwa uangnya kembali dan bisnis dapat berjalan. Mereka berbisnis dengan intelektual bukan emosional seperti  FOOL Seolah-olah  bisnis plan kita dikuliti dengan kejam dan akhirnya juga tidak jadi berinvestasi.
Perlukah kita berpikir dengan sudut pandang seperti investor pro ini? Tentu sangat perlu untuk memastikan bisnis kita jalan dan sangat menguntungkan bagi kita karena  kita menjalankan bisnis yang low risk.
Sudut pandang seorang Investor Pro, Bisnis plan kita akan dibuat dengan cara yang teliti dan worth it untuk dilaksanakan.
 
Sesudah merancang  bisnis plan yang sesuai versi  investor Pro itu bisa berjalan maka kita boleh menemui yang 4 F (founder, family, friend,fool) untuk mendapatkan modal. Kita bisa lebih mudah meyakinkan dan mendapatkan uang dari mereka.
Jangan sampai kita dapat modal dari fools dan berpikir ala fools juga(optimis berlebihan), habis juga modal Kita. Anda hanya akan  mengajak miskin banyak orang.

Biasanya Ada 3 Pertanyaan dari investor Pro  :
1. Apakah proposal / deal Anda layak dibiayai (Deal Financiability)
2. Apakah Anda sendiri layak untuk dibiayai? Siapa Anda,Dari mana datangnya, bersama siapa  Anda, track record/pengalamannya seperti apa? ( Are You Financibel)?
3. It’s The Risk Financibility, apakah segala resikonya masih bisa ditanggung? Karena investor Pro juga tahu, bisnis pasti ada resikonya, tapi kalau rugi, mereka masih bisa menanggung. Jadi ada beberapa pendekatan yang bisa dilakukan agar resikonya ini kecil. Mereka tidak mau meletakkan satu telur dalam satu keranjang.

Berikut petikan List Pertanyaan yang sering diajukan Investor Pro, Apakah Anda siap dengan jawaban untuk mereka?
· Apa yang mungkin terjadi dalam pelaksanaan proposal itu dan tidak kita inginkan?

· Mengapa Anda perlu uang saya? Untuk restrukturisasi Anda? Untuk Anda sendiri atau untuk bisnis Anda? Atau untuk hal yang lain? 

· Jika kita bangun bisnis tersebut, apakah benar konsumen akan datang/beli dan terus meningkat pembeliannya, strategi apa yang  Anda jalankan sehingga pasti orang akan beli lewat Anda? Benarkan Anda bisa membuat itu, karena semua orang bisa buat bisnis plan..ya semua orang. Dan kita juga bisa tinggal kopi saja. Masalahnya apakah Anda bisa membuat hal itu benar-benar terjadi? 


· Bisakah Anda merealisasikan angka-angka yang ada diproposal itu ?  Katakanlah dalam 3 tahun bisa terbuka 10 cabang, benarkah itu bisa terjadi?

· Tunjukkan pengalaman / track record Anda sebelumnya? 

· Siapa yang melaksanakan konsepnya/yang menjalankannya? Manajernya siapa, direksinya siapa?

· Apa latar belakang mereka?

· Apakah mungkin ini ide bagus dan akhirnya bangkrut juga? Apakah mungkin juga ini ide biasa2 saja tapi bikin kita kaya?


· Kapan kepastian balik modalnya? Seberapa lama balik modalnya? Anda kan gak mungkin juga membiayai bisnis yang BEP nya lebih dari 10 tahun atau yang beli konsumennya 1 juta orang dulu karena dijual murah2.

· Bisakah Anda mengeksekusi rencana ini? Siapa yang bertanggung jawab benar-benar  melaksanakannya?
 
· Apakah pertanyaan  dibalik setiap pernyataan yang mereka buat yang bisa memperjelas bahwa bisnis itu benar-benar pasti jalan?

· Apa yang tidak dikatakan olehnya ? Melihat dibalik semua ( apa yang sesungguhnya terjadi?) kadang ada hal yang tidak mereka sampaikan, misalnya pemilik bisnis plan pernah punya pengalaman bangkrut. Sebenarnya kita bisa bertanya kenapa dia dulu bangkrut dan bagaimana caranya agar hal itu tidak terjadi lagi? Jangan sampai dia melakukan kesalahan yang sama lagi.

· Apa masalah dalam proposal ini yang harus kita cermati?

· celah kesalahan apa yang mungkin ada?




Jika kita belum memiliki kompetensi dalam sebuah bisnis, jangan langsung menginvestasikan uang kita tetapi investasikanlah waktu kita untuk belajar terlebih dahulu dan Bertanya kepada yang lebih ahli. Jangan bersikap sok tahu dan sok pintar seperti investor FOOL
Setiap Investor PRO juga biasanya punya rule/aturan masing-masing. Kalau saya sendiri punya aturan investasi tidak lebih dari 30% dari cash yang saya miliki.Mereka tidak akan mau menaruh telur dalam satu keranjang.
Walau nampaknya sulit bekerja sama dengan investor Pro tapi jangan kuatir, banyak cara untuk membuat mereka percaya pada Anda dan biasanya bisnis Anda juga akan lebih aman bersama si Pro ini. 
Capital Unlimited ,Hot Button Investor Pro , Modal tak terbatas ala Investor Pro
1. Pen Up Demand satu kepastian
Satu kepastian, Sangat suka kepastian. Bukan menguasai pasar tapi order. 
Rumus sukses bisnis :Know what they want, Go get it, Give it the want.
If will build it what get one Sell it before you build it.

2. Management  Track record. Pertanyaan : can you get it. Kapan dan bagaimana itu bisa dilakukan.Money Follow track record. Kalau kita tidak mempunyai track record, kita harus hiring talent record. Partnership : memanggil  seseorang bergabung dengan kita  yang kita tidak memiliki kemampuannya.

3. Entry Barrier; semakin sulit orang masuk semakin banyak orang investasi di bidang itu. Contoh Televisi.


4. Kita bisa menjelaskan Risk dan reward, Low Risk high Reward. Ada resiko yang bisa dikendalikan ada yang tidak bisa dikendalikan.

Sesuai dengan Kriteria Investor Pro, Disisi mana anda akan melakukan upaya mendapat Modal Unlimited?







Clarity –Kejelasan Nilai yang dibela.

Buka kartu yang tersedia pilih lima kartu yang menurut anda paling sesuai dengan diri anda.
 Pertama dari 44 kartu silahkan dibuka, baca isi dan maknanya. Tidak ada nilai salah , semua benar. Bagi menjadi 2 kartu, sebelah kanan yang paling disukai dari yang kiri. Masing masing menjadi 22 Kartu. (Waktu 7 menit). Berikutnya pilih lagi 5 yang paling anda bela, tidak ada kompromi atas apa yang anda pilih. (waktu 2 menit)  tuliskan nilai yang anda bela di bawah ini












Terima Kasih-Thank You!
Workshop How to Debt Free
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